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Nuestro Core: Curadores de Tecnologia

No vendemos software, vendemos transformacion

operativa y certidumbre estratégica para la PYME.

Fase 1 (Diagnédstico): Auditoria exhaustiva de procesos
actuales para detectar cuellos de botella
automatizables.

Fase 2 (Matchmaking): Seleccidon curada vy filtrada de
partners tecnoldgicos ajustados a la madurez digital
del cliente.

Modelo Hibrido: Value-Based Pricing con fee de

consultoria para la PYME, asegurando compromiso

total.



Factor Tecnolégico: Evolucion Acelerada

g

Oportunidad

Aparicion constante de nuevas
soluciones de alto impacto. La IA
democratiza agentes
conversacionales 24 /7 para
aumentar ventas y OCR
inteligente para erradicar la

burocracia contable.

A

La Amenaza

Obsolescencia tecnoldgica
extrema y proliferacidn de
"Vaporware". Existe un alto riesgo
de recomendar herramientas
inmaduras o inestables que dafien

la operatividad del cliente.

),

Accion Estrategica

Actuar como un escudo
tecnoldgico. Estableceremos un
analisis interno estricto de
auditoria técnica antes de incluir
a cualquier desarrollador de IA en

nuestra cartera de partners.



Factor Economico: El Flujo de Caja

El Riesgo de Supervivencia

La causa numero uno de cierre de PYMEs no es la falta
de ventas, sino la falta de liquidez. Si bien los
algoritmos de previsidn de tesoreria (Forecasting) son
una gran oportunidad comercial para nosotros, en
tiempos de incertidumbre macroeconémica
enfrentamos una amenaza grave: las empresas tienden
a congelar presupuestos externos, viendo la IA como

11 . 11
un "lujo".

Implicaciones y Mitigacion

Nuestra tactica psicoldgica principal consistird en
revertir esta percepcion mostrando empiricamente
cuanto dinero pierde la empresa hoy por no
automatizar sus procesos en vez de cuanto gana.
Implementaremos tarifas justificadas por el ROI, donde
el coste de nuestra consultoria sea mindsculo frente al

coste de oportunidad y ahorro operativo generados.



Factor
Socio-Cultural:
Resistencia

La resistencia interna es la principal causa de fracaso
en la digitalizacién. Los equipos temen ser
reemplazados por la IA. Si la PYME adquiere la
tecnologia pero los empleados no la usan, nuestro

servicio fracasa rotundamente.

Accion: Mandato estricto de implementar una Fase 3
de "Gestién del Cambio y Capacitaciéon” en cada

contrato.




Factor Competitivo: Ecosistema B2B

Agencias Tradicionales Vendedores de Software Nuestro Diferenciador
Canal de Distribucion: La Amenaza Directa: Las Agnosticismo Radical:
Oportunidad de forjar alianzas empresas desarrolladoras de 1A Detendemos la rentabilidad de
estratégicas con gestorias intentan vender directamente, la PYME y solo prescribimos lo
fiscales que carecen de recursos saltdndose la fase de que realmente soluciona su

tecnoldgicos propios. consultoria vital. dolor.



Factor Regulatorio: Etica y Legalidad

100%

Auditoria Legal Exigida

Protegiendo a la PYME de Sanciones

El procesamiento automdtico de datos y la IA Generativa
presentan enormes riesgos de cumplimiento bajo el RGPD/LOPD y
la reciente Ley de |A de la Unidn Europea (EU Al Act). Una
herramienta mal implementada puede provocar multas

devastadoras.

Nuestra Accién: Integramos una estricta validacion legal de
seguridad y cumplimiento en el proceso de Matchmaking. Somos

garantes de la seguridad de la empresa.



Respuesta Estratégica: Procesos Internos
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Consultores "Traductores': Nuestro equipo prescindird de la jerga técnica (LLMs, Python). Hablamos el

idioma de la PYME: Margen, Eficiencia, Ahorro y Rentabilidad, construyendo confianza.

Onboarding Automatizado: Proceso de caliticacién previo a la reunién mediante formularios

inteligentes que identitican el "dolor principal”, optimizando nuestro tiempo de consultoria.

Plan Maestro de Automatizacion: Transformamos nuestro servicio intangible en "Evidencia Fisica"” a

través de un reporte de accién estructurado, visual y profesional.

Reportes de Mejoras Continuas: Para asegurar la renovacidn de servicios, entregamos resiumenes

mensuales de Customer Success (' Este mes tu empresa ahorré X horas laborables y Y euros™).



Matriz de Impacto: Puntos Criticos IA

AREA CRITICA DE LA EL PROBLEMA RAIZ (AMENAZA NUESTRA PROPUESTA (SOLUCION

PYME INTERNA) 1A) IMPACTO Y ROI ESPERADO

Pérdida de leads fuera del horario Chatbots NLP avanzados y CRM Atencion 24 /7 y mayores tasas de
laboral. predictivo. conversion.

OPERACIONES DIARIAS Has’rg 40 Jo .del tiempo en trabajo Extracciéon OCR automatizada de Eliminacién casi total de errores de
administrativo. facturas. entrada manual.

VENTAS Y CLIENTE

Capital inmovilizado y rupturas de stock | Algoritmos para predicciéon de la Reduccién masiva de costes de

CADENA DE SUMINISTRO .
constantes. demanda. almacenamiento.

Alta rotacion y lentitud en la Filtrado inteligente y plataformas de | Fidelizacién de talento y mejora de

RECURSOS HUMANOS . Upskilling. Compeﬂ‘l‘ividqd,




;Preguntas?

Estamos listos para transtormar y escalar el futuro de la PYME.
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